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Varje dag om
sma och medel-
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DI Entreprenér? Tipsa oss,
entreprenor@di.se
08-573650 00

STRALANDE. Swefogs rék anvands under forestallningen "Classic Spectacular” pa Royal Albert Hall i London. "Utan var rok skulle inte effekterna synas alls”, séager

Johan Sundstrém, vd fér Swefog.

DI FAKTA

Swefog

M Agare: Johan Sundstrém.
M Omsittning 2010:

8 miljoner kronor (prel).

M Resultat efter finansnet-
to 2010: 500 000 kronor

(prel).
M Anstallda: 5.

Kunder i hela virlden

M Bland kunderna finns:
» Dramaten, Stockholm.

» Goteborgsoperan.

» Melodifestivalen.

» Eurovision Song Contest.
» Sydney Opera house,
Australien.

» Cirque de Soleil, USA.

» StatsoperaniWien.

» Coldplay (turné).

» Hammerfall (turné).

» A-ha ("farewell tour™).

» Hundratals festivaler och
andra evenemang.

» Franska brandsférsvaret
(industriellt).

SHOW. Anna Bergendahl

i Melodifestivalen dar Swe-

fogs rokmaskin har anvants.
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Varmlandsk rok pa export

Inbrottsskydd nista tor Filipstadstoretaget Swefog

FILIPSTAD

Rockbandet Coldplay, operahuset i Wien
och Royal Albert Hall i London.

Alla valjer rok fran Filipstad for att skapa
effektfulla scenshower.

Har finns Swefog, Sveriges enda

rokmaskinstillverkare.

Det hela borjade aven slump.

”Jag och en kompis hade ett
ambulerande diskotek under
slutetav 1980-talet och borjan
av 1990-talet. For mig var det
frimst ett sitt att 3 halla pé
med ljus och ljud, jag &r vil-
digt tekniskt intresserad”,
berattar Johan Sundstrom,
foretagets grundare och vd.

Han borjade dven impor-
tera ljus och kom dd i kontakt
med rokmaskiner.

Han tog sjilv fram en
kemisk vitska som skulle
kunna fungera i rokmaski-
ner, och snart tillverkade

han #ven sjidlva maskinerna.

Johan Sundstrém har varit
entreprenor sedan gymnasie-
tiden. Foretaget har byggts
upp genom hans stora intres-
se for och standiga vilja att
hitta nya 16sningar och skapa
battre och battre maskiner.

Fran ax till limpa
I dag dr Swefog Sveriges enda
rokmaskinstillverkare som
gor hela produkten sjilv, fran
ax till limpa.

”Vara framsta konkurren-
ter finns i Tyskland, USA och
Kanada.”

Det som skiljer kvalitets-
rok fran sdmre, billigare rok
ar bland annat driftssiker-
heten pa maskinerna.

”Roken maste vara vildigt
siker och trygg att andas in
och vistasi.”

Litta att hantera

I dag efterfrigas dndd en
snygg design pa produkter-
na, och de ska vara ergono-
miskt genomténkta si att de
blir enkla att hantera for
scenarbetarna.

“Det kan lata enkelt att
skapa artificiell rok, men det
kraver en hel del.”

Swefog har i dag fem
anstillda. Johan Sundstrom
skoter det mesta av det admi-
nistrativa, men ser sig anda
mer som tekniker &n som sél-
jare.

2011 ska foretaget satsa pa
en ny bransch.

”Vi har utvecklat en rok-

NASA FOR ROK. Swefogs vd
Johan Sundstrém ser sig
mer som tekniker &n som

sdljare. FOTO: IDATHUNBERG

generator for siakerhetsbran-
schen. Jag tror mycket pa det,
det ska bli vildigt spannande
framover.”

"Tjuven vander i dorren”
Rokgeneratorn fungerar som
ett inbrottsskydd genom att
kompakt rok sprutas ut

i exempelvis en butik nér lar-
met gér vid ett intring.

”Roken dr s tjock att det
ar omojligt att se ndgot eller
orientera sig. I 99 fall av 100
véander inbrottstjuven i dor-
ren eller fonstret dar de bry-
ter sig in. De vet att de inte
kommer se nigot déirinne
och inte hitta ut igen. Sam-
tidigt ar roken vattenbaserad
och helt ofarlig, den forstor
inga produkter.”

Systemet ir ganska vanligt
i lander som Danmark och
England.

Pa sdkerhetsméssor
”I Sverige ar marknaden i sin
linda. Men vi tror pa detta,
och har mirktett stortintres-
se nar vi har deltagit i
sikerhetsmissor och pratat
med branschfolk.”

”Jag ser det som det vikti-
gaste steg vi har tagit hittills
som foretag. Vi har jobbat

hart for att fi de godkidnnan-
den som krévts.”

Johan Sundstrom tror att
detnya benet i verksamheten
kan ge en rejil hojning av
omsittningen under de nér-
maste dren. Han ser det ock-
s& som nodvindigt att utoka
det potentiella kundunderla-
get eftersom konkurrensen
hérdnar inom den vanliga
rokmaskinstillverkningen.

Kvaliteten blir battre
”Det ar fortfarande en enorm
skillnad pé dyrt och billigt,
men kvaliteten blir bittre och
bittre dven pd de maskiner
som masstillverkas i Kina till
exempel. Jag vill vara beredd
om kineserna kommer i fatt
ndgon gang framover, for dar
kan jag aldrig konkurrera
med priset.”

IDA THUNBERG
ida.thunberg@di.se, 070-350 9157





